
เป็นท่ียอมรับกันว่าพนักงานที่สามารถะน าเสนอได้อย่างมีประสิทธภิาพและมีความเป็นมืออาชีพมากกว่า..ย่อมเป็นผู้ทีจ่ะไดเ้ปรียบในการดึงดดู
ความสนใจของลูกค้า หรือจากทกุคนที่ต้องเกี่ยวข้องกับการน าเสนองานนั้นได้มากกว่า การที่จะน าเสนองานได้อย่างโดดเด่น จ าเป็นที่จะต้อง
ฝึกปรือทักษะทั้งในเรื่องบุคลิกภาพ การใช้น้ าเสียง รวมถึงการเตรยีม presentation ที่ใชเ้ป็นเครื่องมือประกอบการน าเสนอ ทั้งยังต้องเป็น                               
ผู้ที่เปี่ยมไปด้วยทักษะในการสื่อสารเพื่อสร้างความเข้าใจอันดีระหว่างการน าเสนองานน้ัน 

วัตถปุระสงค ์: หลกัสูตรนีมุ้่งหมายใหผู้้เข้ารับการเรยีนรู.้.. 
      +    เข้าใจ เห็นความส าคัญของการมีทักษะการน าเสนองาน  
 +    มคีวามรู้ความเข้าใจถึงหลัก ขั้นตอนและเทคนิคของการน าเสนอท่ีน าไปใช้ได้จริง  และฝึกทักษะพืน้ฐานของการน าเสนองาน  
 +    ท าความเข้าใจสไตล์การสื่อสารกับผู้ฟังเพื่อสร้างความเข้าใจและสัมพันธ์อันดี  ซึ่งเป็นประโยชนอ์ย่างมากต่อการน าเสนองาน 
 +    มคีวามมั่นใจในทุกอิริยาบถของการน าเสนอ รวมทั้งเมื่อต้องแก้ปัญหาเฉพาะหน้าและอุปสรรคในระหว่างการน าเสนองาน 

 

ระยะเวลา :  1-2 วัน  ตามทีอ่งคก์รก าหนด 

กลุม่เป้าหมายผูเ้ข้ารับการเรยีนรู้ :   
      +    ผู้จัดการ หัวหน้างาน และพนกังานระดับปฏิบัติการจากทุกสายงาน  (ควรแยกกลุ่มเพื่อให้ฝึกปฏิบัติได้มีประสิทธิผลมากขึ้น)  

การน าเสนออย่างทรงพลัง   
(Powerful Presentation) 

หัวขอ้เรยีนรู ้:  
      +   หลักการเรียนรู้ของผู้ใหญ่ (Adult Learning)       
และสไตล์การเรียนรู้ของคนท างาน 
      +   หลักการน าเสนออย่างทรงประสิทธิผล 
    - การเลือกแนวทางและข้อความน าเสนอ 
    - หลักการ 3 V’s (Visual-Vocal-Verbal)  
    - ปัจจัยที่ท าให้การน าเสนอประสบความส าเร็จ  
      +   ขั้นตอนของการน าเสนองาน  
    - การเตรียมการ  
    -  ส่วนแรก : เปิดฉาก, บอกวัตถปุระสงค์และเกริ่นน า  
    -  ส่วนเนื้อหา : ประเด็นหลัก และการเชื่อมการน าเสนอ  
  -  ส่วนจบ : สรุป 

รูปแบบการเรยีนรู้ :   
      +   บรรยายแบบกระชับ (Mini-lecture) 
 +   ดูตัวอย่าง Clip Video การน าเสนองานจริงทั้งคนไทยและต่างประเทศ   
 +   กิจกรรมกลุ่ม  เกมกิจกรรม พร้อมฝึกปฏิบัติการน าเสนอ พร้อมค าแนะน าจากวิทยากร  
 +   อภิปรายและแลกเปลี่ยนประสบการณ์ร่วมกับผู้เข้ารับการอบรมและวิทยากร  

+   เทคนิคที่น่าสนใจเพื่อให้น าเสนอมีพลัง 
 -   การเตรียมสื่อที่ดึงดูดให้ติดตาม  
 -   การใช้ภาษาพูดภาษากายในการน าเสนอที่มีประสิทธิภาพ  
 -   บุคลิกภาพระหว่างการน าเสนองาน   
 -   เทคนิคการสร้างความมั่นใจ และลดอาการประหม่า   
 -   การจัดการกับค าถามและข้อเสนอแนะ   
+  การฝึกปฏิบัติระหว่างเรียนรู้ : 
 -   ฝึกการเตรียมสไลด์น าเสนอหน้าชั้น 
 -  ฝึกน าเสนอเป็นรายบุคคลและรายกลุ่ม 
 พรอ้ม feedback จากวทิยากร 


